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Como o Sebrae pode me ajudar?

O Sebrae apoia seu negdcio com capacitagdes, orientacdes, informacdes a
servigos financeiros, acesso a mercado, inovagao, agronegdcio, sustentabilidade
e tecnologia.

Tematicas de gestao:

Empreendedorismo: Reconhecer o potencial de uma ideia € uma oportunidade
identificando as principais caracteristicas e comportamentos necessarios para
transforma-la em um negdcio lucrativo.

Planejamento: Toda empresa passa por imprevistos e o planejamento garante
que esteja preparado para solucionar possiveis problemas que aparegam,
possibilitando definir missdo, visdo, valores, andlise de ambiente interno e
externo, metas e indicadores de desempenho de seu negdcio, bem como se
destacar no mercado e obter sucesso

Financas: Possibilita fazer andlises e o controle das atividades financeiras da sua
empresa, para possiveis tomadas de decisdes cada vez mais acertadas e,
consequente, ampliar os resultados. A gestao financeira de sua empresa terd
autonomia para fazer com eficicia os controles de gestdo financeira, fluxo de
caixa, andlise de estoque, entre outros.

Mercado e Vendas: Construir ou aprimorar o planejamento de vendas da
empresa, definindo objetivos e metas a serem alcancados de acordo com as
estratégias, baseado na sazonalidade da demanda, com andlise de resultados
criticos para o sucesso do negocio.

Inovacao: Um produto ou processo de negdcios, novo ou aprimorado, que
difere significativamente dos produtos ou processos de negdcios anteriores
da empresa e que tenha sido introduzido no mercado ou colocado em uso
pela empresa



Cooperacao: Um sistema formado por pessoas que possuem 0 mesmo objetivo
com beneficios para todos. Busca de mais representatividade no mercado, de
melhoria na governanga da cadeia produtiva € de aumento da competitividade
dos negocios envolvidos.

Pessoas: Permitem gerenciar com eficicia os processos de recrutamento e
selegdo, desenvolvendo e retendo profissionais talentosos em sua equipe de
trabalho. Agregando valor ao negdécio para alcangar a eficiéncia organizacional e
a efetividade dos resultados da empresa.

Organizacao: Define uma empresa e organiza a equipe dos colaboradores
dentro da hierarquia, compreendendo e organizando os passos da eficacia para
a exceléncia de seu negdcio.

Leis e Normas: As regras que gerem as relagdes entre trabalhadores e
empregadores sdo determinantes para o bom funcionamento do mercado de
trabalho. Elas servem para regulamentar a relagdo contratual entre empresa e
empregado, estabelecendo direitos e deveres para as artes, bem como normas
de procedimento e normas de conduta.

Capacitacao

Aprender de forma personalizada, com uso de metodologias inovadoras que
priorizam o protagonismo no aprendizado de competéncia empreendedoras.

Consultoria Empresarial

Transformar negécios e instituicdes com o apoio de especialista, por meio de
intervengdo adaptada as necessidades da empresa.

Instrutoria

Aplicagdo de conteldos tedrico-praticos em atividades de capacitagéo, visando
o desenvolvimento de competéncias empreendedoras previamente definidas e
o alcance de objetivos, metas e resultados aplicaveis aos pequenos negdécios.



Comece a elaborar seu
plano de negdcios

A oficina "Comece a elaborar seu plano de negdcios" apresenta uma
ferramenta que tem o objetivo de apoiar vocé na consolidacado da sua
ideia de forma efetiva, criativa e inovadora. No entanto, essa tarefa
exige esforco, dedicacao e estudo de todas as varidveis que interferem
no seu empreendimento, a fim de proporcionar conhecimento e
viabilizar a tomada de decisdes assertivas.

Essa ferramenta possibilita, ainda, descobrir se a sua ideia tem algum
diferencial, se existe mercado, se 0s riscos sdo aceitaveis, os custos, a
infraestrutura basica e varias questdes que ajudardo vocé a concretizar

O seu negocio, contribuindo de forma significativa para aumentar sua
probabilidade de sucesso.

A oficina tem dura¢do de 8h e esté dividida em duas partes:

Parte 1. Descricao da empresa, plano de marketing e plano operacional.
Parte 2: Plano financeiro e sumario executivo.

(© Carga Horaria: 08 horas
&1 Instrumento: Oficina



Comece a planejar o marketing
de sua empresa

A oficina mostra ao participante estratégias de marketing para
aplicar em sua empresa com facilidade.

(O Carga Horéria: 04 horas
&1 Instrumento: Oficina presencial

Comece seu negocio colaborativo

Apresentar e vivenciar os beneficios da economia colaborativa e
sua contribui¢cdo para o0 desenvolvimento dos pequenos negocios.

(9 Carga Horéria: 16 horas
& Instrumento: Curso presencial

Plano de Negocios

A consultoria Plano de Negdcios possibilita ordenar e organizar as
ideias com o objetivo de verificar a viabilidade da empresa antes de
realizar o desembolso de recursos.

(O Carga Horéria: 50 horas
& Instrumento: Consultoria presencial



Seja uma lideranca inspiradora
#descubraosegredo: Implementar

Curso hibrido que ira proporcionar ao clientes a sensibilizacdo
para mudangas comportamentais e incentivar os participantes
a colocarem em pratica os aprendizados e as ferramentas
apresentados durante a jornada e no seu dia a dia empresarial.

() Carga Horéria: 31 horas

“l'lnstrumento: Curso presencial

Seja empreendedor no campo

A oficina "Seja empreendedor no campo" é direcionada ao
produtor rural, e tem por objetivo contribuir para que vocé se
reconheca como um empreendedor e se sinta ainda mMais
preparado para lidar com os desafios do dia a dia da sua
propriedade.

() Carga Horéria: 3 horas

“lInstrumento: Oficina



Empretec Arena

O Empretec € uma metodologia da Organizacdo das Nacdes
Unidas — ONU que visa o desenvolvimento de caracteristicas
de comportamento empreendedor, bem como a identificacdo
de novas oportunidades de negdcios.

Sendo uma capacitacao eminentemente comportamental, o
Empretec proporciona aos seus participantes a melhoria no
seu desempenho empresarial, maior seguranca na tomada de
decisGes, a ampliacdo da visdo de oportunidades, dentre
outros ganhos, aumentando assim as chances de sucesso
empresarial €, por consequéncia, reduzindo significativamente
as possibilidades de fracasso.

E o principal programa de formacdo de empreendedores no
mundo. Presente em 40 paises. Um seminario intensivo criado
pela ONU, que, no Brasil, € exclusivo do Sebrae.

(0 Carga Horéria: 44 horas

““ Instrumento: Curso Presencial



Seja um empreendedor com
atitudes certeiras

Futuros empreendedores descobrem quais sao as caracteristicas
empreendedoras e como elas impactam diretamente no sucesso

do negdcio.
(U Carga Horéria: 4 horas

““! Instrumento: Oficina presencial

Rotas Inteligéncia Emocional

O propodsito deste workshop é proporcionar ao participante o
conhecimento dos componentes da inteligéncia emocional,
aprendendo a reconhecer e entender as emogcdes em si e nos
outros, para ter o controle e gestdo de suas emogdes e
sentimentos.

(U Carga Horéria: 4 horas

I Instrumento: Oficina



Seja mais seguro nas decisdes da sua
empresa com inteligéncia emocional

A oficina ensina ao empreendedor o poder da inteligéncia
emocional, com tdpicos sobre a gestdo das emocdes nos
negdcios, com ferramentas de agao.

() Carga Hordéria: 4 horas

“/ Instrumento: Oficina presencial

Praticando o Associativismo

O aumento da competéncia colaborativa e cooperativa nas
empresas prevé acdes que considerem a visao sistémica, as
relagcdes Interpessoais e a interdependéncia no
desenvolvimento da coletividade. Neste contexto, o curso
Praticando o Associativismo propde contribuir para que os
empresarios  participantes  desenvolvam as  seguintes
competéncias: Dimensdo de Natureza Cognitiva:Compreender
aspectos relevantes que envolvem a gestdo da organizagao
coletiva. Dimensdo de Natureza Atitudinal:Tomar consciéncia
da atuacdo e responsabilidades na gestdo da organizacao
coletiva. Dimensado de Natureza Operacional:Projetar acdes
para fortalecimento da gestdo da organizagao coletiva. O curso
€ composto por 4 Partes, sendo 4 horas cada.

(Y Carga Horéria: 16 horas

“l Instrumento: Oficina



Seja um bom lider: como fazer
analise de perfil comportamental

A Oficina “Seja um bom lider: como fazer analise de perfil
comportamental” tem como desafio oferecer um voo
panoramico sobre a impacto do comportamento humano no
desempenho das tarefas e das entregas no ambiente das
empresas. Ela busca atender as necessidades de empresarios,
gestores e colaboradores, de identificar as caracteristicas
comportamentais advindas da analise comportamental, e como
utilizar essa analise no engajamento, produtividade, e na
motivacao, das pessoas no dia a dia da empresa.

() Carga Hordéria: 4 horas

“/I'Instrumento: Oficina

Empretec Rural

O Empretec Rural € um seminario intensivo destinado a aumentar
seu potencial para gerir melhor o seu empreendimento — ou para
iniciar um negocio bem-sucedido. O propodsito dessa capacitacao
€ aumentar a rentabilidade da empresa, estimular novos negdcios
e gerar, entre outros beneficios, novas oportunidades de
empregos.

() Carga Horéria: 60 horas

“/I Instrumento: Curso presencial
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O Empretec € uma metodologia da Organizacao das Nacdes
Unidas — ONU que visa o desenvolvimento de caracteristicas de
comportamento empreendedor, bem como a identificacdo de
novas oportunidades de negdcios.

Sendo uma capacitagdo eminentemente comportamental, o
Empretec proporciona aos seus participantes a melhoria no seu
desempenho empresarial, maior segurangca na tomada de
decisdes, a ampliagao da visdo de oportunidades, dentre outros
ganhos, aumentando assim as chances de sucesso empresarial e,
por consequéncia, reduzindo significativamente as possibilidades
de fracasso.

E o principal programa de formacdo de empreendedores no

mundo. Presente em 40 paises. Um seminario intensivo criado
pela ONU, que, no Brasil, € exclusivo do Sebrae.

() Carga Horéria: 60 horas

“/ Instrumento: Curso presencial




Seja o profissional do futuro: de
olho nas novas competéncias

Esta oficina tem por objetivo promover a reflexdo do
participante quanto as suas competéncias técnicas e
comportamentais  atuais e  estimular ao  préprio
desenvolvimento alinhado as tendéncias do mercado e
necessarias para um posicionamento competitivo no mercado
empresarial e de trabalho.

() Carga Horaria: 4 horas

“!Instrumento: Oficina

Curso + Consultoria - Lidere

Capacitar os lideres participantes a adotar as técnicas e
ferramentas do coach na busca da alta performance de suas
equipes, em favor dos resultados desejados.

(0 Carga Horéria: 32 horas

~-l Instrumento: Curso presencial

(U Carga Horéria: 4 horas

“-l Instrumento: Consultoria presencial



Faca do atendimento uma 6tima
experiéncia (Presencial / Remoto
a0 vivo)

A Oficina auxilia a compreender como se faz um bom
atendimento, capaz de satisfazer e fidelizar o cliente. Apresenta
estratégia de atender bem e se relacionar com clientes.

(© Carga Horaria: 04 horas

& Instrumento: Oficina

Bootcamp Negocios do Futuro

Encorajar pessoas empreendedoras a realizarem mudancas
inovadoras e sustentaveis em seus negocios, desde a estratégia
até a operacdo, incorporando a analise sobre os impactos
econdmicos, sociais e ambientais (positivos ou negativos) em
cada tomada de decisdo da empresa.

(© Carga Horéria: 16 horas

& Instrumento: Curso presencial



Faca seu fluxo de caixa e
controle seu capital de giro

Sua empresa constantemente apresenta dificuldade em pagar
no prazo os fornecedores? Necessita com frequéncia de capital
de giro para honrar os compromissos? Se sua resposta for sim,
participe da oficina “Faca seu fluxo de caixa e controle seu
capital de giro” e aprenda na pratica como obter melhores
resultados com uma gestdo eficiente do caixa da empresa. A
oficina tem duracado de 4h e aborda:

1. O que € e para que serve o fluxo de caixa;

2. Como montar o fluxo de caixa da empresa;

3. Entendendo o fluxo de caixa;

4. O que € capital de giro;

5. Necessidade de capital de giro;

6. Importancia da gestdo de capital de giro.

Clique aqui e garanta a sua vaga na proxima turma! Nao perca a
oportunidade de aprender na pratica como realizar a gestdo
eficiente do fluxo de caixa da empresa.

(© Carga Horaria: 04 horas

#lInstrumento: Oficina



Fa.?.a o planejamento do seu negocio
utilizando o canvas de marketing

Sua empresa tem dificuldade em planejar as agcdes de marketing
para alavancar as vendas? Sua empresa s6 faz promocdes o tempo
todo e ndo realiza acdes para encantar e fidelizar seus clientes? Se
a sua resposta for sim, participe da oficina “Faca o planejamento do
seu negocio utilizando o canvas de marketing”, a qual |he permitira
elaborar na pratica acdes que contribuirdo para que vocé melhore o
planejamento e obtenha melhores resultados com o marketing da
sua empresa. A oficina tem duracdo de 8h e abordara os temas:
Marketing e canvas de marketing; Segmentos de clientes; Ciclo de
adogao da inovacao; O ambiente e seus requisitos; Processos de
compras; Definindo a proposta de valor; Aprendendo a aprender,
Concorrentes; Mercados e perspectivas, Canais de entrada,
influéncia e parceria; Precificagdo; Comunicacao.

Cligue aqui e garanta sua vaga na proxima turmal!

Ndo perca a oportunidade de construir na pratica o canvas de
marketing da sua empresa e melhorar seus resultados.

(© Carga Horaria: 08 horas

& Instrumento: Oficina



Consultoria da oficina faca
marketing digital e amplie o
potencial da sua empresa

2h de consultoria as empresas participantes, conforme agendamento.

(© Carga Horaria: 02 horas

#lInstrumento: Consultoria presencial

Faca marketing digital e amplie

o potencial da sua empresa

Duracdo: 8h de oficina subdivididas em quatro mdédulos a serem
ministrados em dois encontros de 4h cada, e complementadas por 2h
de consultoria (cédigo SAS: 372000086163) as empresas participantes,
conforme agendamento.

(O Carga Horéria: 08 horas

& Instrumento: Oficina




Estratégias de vendas para
comércio eletronico

A oficina Estratégias de vendas para comércio eletrénico foi
estruturada tendo como referéncia o desenvolvimento das seguintes
competéncias no participante:

+Conhecer e compreender as principais técnicas e estratégias de
venda para e-commerce

«Tomar consciéncia da importancia de usar as técnicas e estratégias
de vendas adequadas para o seu e-commerce;

«Atuar, de maneira estratégica, para promover as vendas on-line de
produtos e servigos.

(© Carga Horaria: 06 horas
& Instrumento: Oficina

Faca gestdo de estoque inteligente

O curso trata sobre gestdo de estoques, com enfoque em micro e
pequenas empresas. O participante ira:

- Identificar os principais componentes de um sistema de gestédo de
estoques em uma pequena empresa.

- Definir estratégias racionais para gerir o estoque de um pequeno
negocio.

- Aplicar ferramentas de gestdo de estoques apropriadas aos objetivos
de seu negdcio.

(© Carga Horaria: 08 horas
#lInstrumento: Curso presencial



O preco de venda € um fator que influencia o cliente em suas decisdes
de compra, mas, em mercados com um grande ndmero de concorrentes,
as empresas precisam ter certeza de que estdao oferecendo a melhor
oferta sem perder a lucratividade. No entanto, a falta de informacdes da
maior parte dos empresarios de micro e pequenas empresas sobre seus
custos e sobre o mercado em que atuam faz com que tenham
dificuldades na definicao do preco de venda.

E comum encontrar empresas que, em situacdo de forte concorréncia,
adotam estratégias de baixarem precos sem nenhum critério e acabam
incorrendo em prejuizos, inviabilizando o negdcio. Por isso, para fixar o
preco de venda de suas mercadorias/ servicos, de forma a assegurar a
obtenc¢do de lucro, vocé deverd conhecer a importancia da formagao
criteriosa de precos, bem como compreender sua estrutura.

A Oficina Faca sua estratégia de precificagdo tem por objetivo
conscientizar vocé para o comportamento de custos, despesas, preco
de venda, além de desenvolver habilidades gerenciais que Ihe
proporcionem as competéncias para gerar agcdées de melhoria no
desempenho financeiro de sua empresa, abordando em seus varios
aspectos que o ajudardo a analisar fatores como a demanda, a
concorréncia e os custos.

(© Carga Horaéria: 04 horas
& Instrumento: Oficina



Curso + Consultoria
Faca a gestao financeira do

seu pequeno hegocio

O curso “Faca a gestdo financeira do seu pequeno negocio”
(composto por instrutoria + consultoria presencial + consultoria
online) é destinado a empresarios e gestores de Micro e Pequenas
Empresas e tem o objetivo de oportunizar a esses profissionais nao
apenas conhecer os procedimentos indispensaveis para realizar uma
boa gestdo financeira, mas também oferecer planilhas que permitam
o controle da movimentagdo dos recursos da empresa € a apuragao
do resultado e de seus indicadores de desempenho.

Temas Abordados:

Encontro 1. Controle financeiro: a importéncia do caixa

Encontro 2: Planejamento financeiro com o demonstrativo de fluxo
de caixa

Encontro 3: DRE e andlise de indicadores de resultado

Encontro 4: Formagao do preco de venda

Encontro 5: Compartilhando resultados

(© Carga Horéria: 15 horas
& Instrumento: Curso presencial

(© Carga Horaria: 35 horas
& Instrumento: Consultoria presencial



Faca a gestdo de pessoas: uma
ferramenta de competitividade

O objetivo da solugao é proporcionar aos participantes reflexdo sobre

a gestdo de pessoas na empresa, a partir de uma perspectiva
estratégica, por meio do conhecimento e da utilizagdo de conceitos
e ferramentas que promovam a atracao e a retencao de talentos.

(O Carga Horaria: 20 horas
&1 Instrumento: Curso presencial

Faca a inovagdo acontecer em

sua empresa

O foco sdo os conhecimentos necessarios para quem tem ou quer
abrir um negdécio com o devido planejamento. A metodologia torna
todo o processo de aprendizado muito simples, o que descomplica
também a aplicagao pratica das ferramentas abordadas.

(© Carga Horaria: 04 horas
& Instrumento: Oficina presencial



Faca uma estratégia digital
de sucesso com ferramentas
de marketing

A sua empresa pretende conhecer mais sobre marketing digital para
aumentar as vendas? Sua empresa estéd precisando de estratégias
para aumentar a presenca digital, mas ndo sabe por onde comecar?
Se a sua resposta for sim, participe da oficina “Faca uma estratégia
digital de sucesso com ferramentas de marketing”, onde vocé podera
aprender na préatica como identificar o cliente ideal (persona), como
criar um site de sucesso, estratégias para as redes sociais, Como criar
conteudos relevantes e atrativos e analisar os resultados em
marketing digital. A oficina dura 20h e esta dividida em O5 encontros:
1- O que saber antes de comecar

2 - Presenca digital e site empresarial

3 - Redes sociais

4 - Como criar conteldos relevantes e atrativos

5 - Analise de resultados em marketing digital

Clique aqui e garanta seu passaporte na proxima turma! Nao perca a
oportunidade de aprender na pratica estratégias para melhorar a
presenca digital e aumentar mais clientes e vendas pela internet.

(O Carga Horaria: 20 horas
&1 Instrumento: Curso presencial



Faca vitrines para atrair clientes
e vender mais

Sua empresa tem dificuldade em atrair clientes através de uma vitrine
atraente e envolvente? Vocé gostaria de conhecer técnicas
modernas para montar uma vitrine que traga melhores seus
resultados? Se a sua resposta for sim, participe da oficina “Faca
vitrines para atrair clientes e vender mais’, e figue por dentro das
tendéncias atuais de vitrines que fazem a diferenca e possibilite a
montagem na pratica da sua vitrine dentro das exigéncias e
tendéncias do mercado que tornardo a sua empresa mais
competitiva. A oficina dura 4h e estéa dividido em 02 modulos:

1° médulo: Conhecendo a Vitrine
2° moédulo: Montando a Vitrine

Cliqgue aqui e garanta a sua vaga na proxima turma! Ndo perca a
oportunidade de conhecer as tendéncias e montar uma vitrine que
atraird mais clientes e possibilitara aumentar as vendas e obter
melhores resultados.

(O Carga Horéria: 04 horas
2 Instrumento: Oficina



Faca uma gestao
empresarial integrada

O curso tem por objetivo oferecer aos participantes uma visao
geral dos influenciadores do seu negdcio, aqui chamados de
“atores”, oferecendo possibilidades de interacdo e intervencao
sobre esses. Este curso é oferecido para o potencial empresario e
para empresarios de microempresas, tendo como foco tematico a
gestao empresarial.

(O Carga Horaria: 12 horas
& Instrumento: Curso presencial

Custos para produzir No Campo

Compreender a composi¢cao dos custos de producdo, a importancia
de controla-los e a sua influéncia nos resultados econdmicos da
propriedade rural.

(O Carga Horéria: 04 horas
& Instrumento: Oficina



AN
Faca gestdo do seu negocio rural

Sensibilizar para a importancia da gestdo na propriedade rural,
conhecendo seus elementos basicos e a forma de sua aplicacao para
a melhoria da renda e da qualidade de vida da familia rural.

(O Carga Horéria: 08 horas
&1 Instrumento: Oficina

Faca seus indicadores financeiros

A oficina "Faga seus indicadores financeiros" € direcionada para micro
e pequenas empresas e tem como objetivo apresentar ferramentas
necessarias para que o participante possa entender a estrutura de um
demonstrativo de resultados, seus resultados operacionais de lucro
Ou prejuizo, e os principais indicadores financeiros de desempenho. A
solugdo é composta por um encontro presencial com quatro horas de
duracao.

Durante a oficina os participantes poderdo vivenciar na pratica, por
meio de textos, exercicios e dindmicas em grupo, as tematicas de
demonstrativos de resultados e de indicadores financeiros, sendo
possivel aprender como fazer uso dessas ferramentas no seu dia a dia.

(O Carga Horaria: 04 horas
&1 Instrumento: Oficina



ALCANCEOUF{

Alcance o diferencial no atendimento ao
seu cliente e gere impactos positivos

Com a expansdo da economia e o surgimento de novas
demandas, 0 mercado estd cada vez mais competitivo, e
oferecer somente qualidade j& ndo é diferencial entre as
empresas que desejam crescer. A qualidade é uma condicdo
para a sua permanéncia, para a sua sobrevivéncia. A tecnologia
tampouco as diferencia, ja que ela fica obsoleta rapidamente e
o concorrente pode obté-la com facilidade. O verdadeiro
diferencial esta no atendimento ao cliente, que agregue valor,
que o encante, que lhe dé satisfacdo por adquirir um bem ou
um servico. O cliente estd cada vez mais exigente, e esse
diferencial no atendimento implica um conjunto de acdes para
atrai-lo e manté-lo. E € com foco no cliente que este curso visa
oferecer ferramentas, recursos, informacdes e dicas para que
sua empresa possa melhor atendé-lo.

(9 Carga Horaria: 12 horas

571 Instrumento: Curso presencial




ALCANCEOUF{

Alcance melhores resultados por meio
de uma estratégia de vendas

Este curso tem como objetivo capacitar gestores e
profissionais de vendas a compreender e aplicar estratégias
eficazes para obter melhores resultados nos negdcios. Os
participantes serdo estimulados a refletir sobre sua importancia
como vendedores e aprender a atuar estrategicamente para
promover as vendas. O programa abrange as principais etapas
do processo de vendas, desde a prospecc¢ao até o pds-venda.

(9 Carga Horaria: 12 horas
271 Instrumento: Curso presencial

Alcance o melhor do planejamento
estratégico - Consultoria

Consultoria do curso "Alcance o melhor do planejamento
estratégico".

Esta solucdo, composta por curso de 16 horas e até 4 horas de
consultoria individual para Micro e Pequenas Empresas, tem por
objetivo orientar o empresario para construcdo do
planejamento estratégico de sua empresa por meio de
conceitos e técnicas, oportunizar a reflexdo e a construcédo de
um plano de a¢do para atingir uma situagao futura desejada.

(9 Carga Horéria: 04 horas

571 Instrumento: Consultoria presencial



ALCANCEOUF{

ESG para Pequenas Empresas

O curso tem como objetivo instruir gestores de micro e
pequenas empresas para conduzam seus negocios em
conformidade com praticas ESG, potencializando impactos
positivos, minimizando impactos negativos e equacionando
prejuizos ja provocados na sociedade.

(9 Carga Horaria: 12 horas

571 Instrumento: Curso presencial

Consultoria - Registro de Marca

A consultoria de registro de marca consiste em realizar a abertura
do procedimento de solicitacdo de registro junto ao Instituto
Nacional da Propriedade Industrial - INPI, a partir do depdsito do
pedido de registro, e acompanhar o processo até o deferimento e
a concessao do registro marcario, cujo prazo de protecdo é de 10
anos, sempre prorrogaveis por iguais periodos. Estdo inclusos nos
valores do servico as manifestacdes e 0s recursos necessarios ao
deferimento do pedido e ndo as taxas administrativas que podem

ocorrer durante todo o processo de registro junto ao INPI. Estas
deverdo ser arcadas pelo cliente requerente (cliente).

(O Carga Horaria: 15 horas

571 Instrumento: Consultoria presencial



ALCANCEOUF{

Alcance um empreendimento coletivo
de sucesso em bases sustentaveis

Vocé gostaria de montar um empreendimento coletivo, mas nao
sabe por onde comecar? Tem plena convic¢ao de precisa atuar de
forma coletiva com outras empresas no mercado? Se a sua resposta
é sim, a oficina "Alcance um empreendimento coletivo de sucesso
em bases sustentaveis”, possibilita que vocé aprenda o passo a
passo da teoria a pratica as vantagens e desvantagens para se
montar um empreendimento coletivo de sucesso em bases
sustentaveis A oficina dura 4h e tem o seguinte conteudo:

1. Origem do associativismo

2. Cooperacao e participacao

3. Formas de organizag¢des coletivas

4. Caracteristicas juridicas das organizagdes coletivas

5. Vantagens de ac¢des coletivas

6. Cooperar

/. Valores e principios associativos

8. O empreendimento coletivo Clique aqui e garanta seu passaporte
na proxima turma! N&o perca a oportunidade de montar seu
empreendimento coletivo com o apoio de nossos especialistas em
associativismo.

(O Carga Horaria: 04 horas

571 Instrumento: Oficina



ALCANCEOUF{

Alcance o melhor do planejamento
estratégico - Consultoria

Consultoria do curso "Alcance o melhor do planejamento
estratégico".

Esta solugdo, composta por curso de 16 horas e até 4 horas de
consultoria individual para Micro e Pequenas Empresas, tem
por objetivo orientar o empresario para construcao do
planejamento estratégico de sua empresa por meio de
conceitos e técnicas, oportunizar a reflexdo e a construcdo de
um plano de acao para atingir uma situacao futura desejada.

(9 Carga Horaéria: 04 horas
&7l Instrumento: Consultoria presencial

Alcance o melhor do planejamento
estratégico

Esta solucdo, composta por curso de 16 horas e até 4 horas de
consultoria individual para Micro e Pequenas Empresas, tem
por objetivo orientar o empresario para construcdo do
Planejamento Estratégico de sua empresa por meio de
conceitos e técnicas, oportunizar a reflexdo e a construcdo de
um plano de a¢ao para atingir uma situagao futura desejada.

(9 Carga Horéria: 16 horas

27l Instrumento: Curso presencial



ALCANCEOUF{

Alcance recursos para os seus projetos

O curso "Alcance recursos para 0s seus projetos" possui uma
carga horaria de 16 horas, dividido em 4 encontros de 4 horas,
que podem ser realizados em 4 dias distintos ou em dois dias,
contemplando 2 encontros cada.

O curso tem por objetivo apresentar técnicas para a
elaboracdo de projetos com vistas a obtencdo de recursos,
assim como, conscientizar sobre a importancia de planejar
previamente os projetos da organizagdo e demonstrar
diferentes fontes de captacdo de recursos.

(9 Carga Horéria: 16 horas

571 Instrumento: Curso presencial

Alcance a qualidade com a filosofia 55

O workshop "Alcance a qualidade com a filosofia 5S" possui
uma carga horaria de 8 horas e tem por objetivo a apresentar
0s beneficios e orientar a implantagcao da Filosofia do 5S nos
pequenos negocios, a fim de otimizar recursos, combater
desperdicios, garantir o bem-estar de todos, bem como
respeitar a relacdo com o meio ambiente.

(9 Carga Horaéria: 08 horas

571 Instrumento: Oficina
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Ha 33 anos crescendo
com o ACRE

Ajudando vocé que quer crescer o seu negocio
e VOCé que quer comecar
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